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Dilithium dinamiza el
mercado de videollamada

La tecnologia de videollamada
es una de las razones de ser de
Dilithium Networks, una
empresa californiana que ha
conseguido llevar sus solucio-
nes de videotelefonia 3G a
clientes de mas de 40 paises,
entre los que se encuentran,
segiin explica Paul Zuber,
CEO de la compania, “el 70
por ciento de operadores,
fabricantes de moviles y sumi-
nistradores de equipos de red
lideres en 3G".

La firma estadounidense es
una de las pioneras en el mer-
cado de la videollamada y su
aportacion mads reciente es la
tecnologia AnswerFast plus,
presentada en la pasada edi-
cién de la feria 3GSM de Can-
nes, con la que logra que este
tipo de comunicacién sea tan
rapido como una llamada con-
vencional, de forma que el
usuario se beneficia de una
mayor calidad y el operador
de una reduccion de costes.
“Hemos desarrollado solucio-
nes avanzadas que hacen posi-
ble mejorar la experiencia de
usuario en los servicios de
video 3G a precios muy com-
petitivos. Nuestra tecnologia
patentada de franscoding,
incluida en nuestros gateways
multimedia, proporcionan un
aumento de densidad de los
canales de entre 5-7 veces res-
pecto a otras soluciones exis-
tentes, un tiempo de conexién
para videollamada inferior a
un segundo y una corrupcién
de video minima”, apunta

Zuber.

Ventajas tecnologicas
En este sentido, no hay que
olvidar que una conexién para
realizar una videollamada
suele tardar entre 6 y 10
segundos, mientras que con la
nueva tecnologia de Dilithium
se reduce a 1 segundo, e inclu-
50 Menos.

Otra ventaja que aporta su
tecnologia es una mejor y
mayor sincronizacion entre el

Paul Zuber, CEO de Dilithium.

audio y el video en los mensa-
jes, resolviendo los problemas
de transcoding con una técnica
de unicoding, que evita los
pasos intermedios de conver-
sion y redunda en una reduc-
cién de proceso informatico y
un aumento del rendimiento.
Ademas, Dilithium ofrece a
los operadores una plataforma
de videomensajeria capaz de
permitir dejar mensajes de
video sin que se produzca la
tan frecuente corrupcion de
datos asociada a los mensajes
de voz o de video, gracias a su
tecnologia Video Refresh.

En el aspecto econdmico, el
80 por ciento del negocio de la
compaiiia ser realiza fuera de
los Estados Unidos. De esta
cifra, comenta Paul Zuber, “el
40 por ciento procede de Euro-
pa, donde la mayoria de los
fabricantes y operadores lide-
res son clientes nuestros”.

El mercado espafol, segiin
Zuber, “es de un gran interés
para Dilithium, tanto por su
tamano, como por lo innova-
dores que son sus operadores.
Estamos aumentando nuestras
inversiones en Espafia porque
hemos ganados contratos con
grandes operadores. En pocas
semanas podriamos hacer
algunos anuncios”.
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